
SALES MANAGER 

 

Seeking an individual wishing to redefine their future providing office design service , office furniture or 

contract furniture to medium to large corporate clients and for federal agencies with one of Michigan’s 

“50 Companies to Watch”. 

 

As a Sales Manager you will: 

 Direct and control others in a business unit 

 Continuously improve sales volume and gross profit 

 Build client relationships 

 Create a sustainable sales funnel 

 Attract and lead a superior sales force 

 Make formal presentations 

 

Qualities that you will need to succeed: 

 5‐7 years sales experience 

 Proven sales record 

 Management experience 

 Bachelor’s Degree 

 Industry experience 

 

 

Please forward resume to rkell@spaceinc.net for consideration. 

 

 


